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Assurance paramétrique – Colza :  

Bessé et GrEco signent un partenariat de distribution 

exclusif 

 
Nantes et Vienne, le 9 mai 2023 – Bessé, acteur français de premier plan du 

conseil en assurances, et GrEco, le plus important conseiller en gestion des 

risques et d’assurance présent en Europe de l’Est, annoncent la signature d’un 

partenariat exclusif afin d’étendre la distribution de sa solution paramétrique 

« émergence Colza ». S’appuyant sur une innovation développée par Bessé en 

partenariat avec AXA Climate, le travail commun mené entre Bessé et GrEco 

permet aujourd’hui le déploiement d’une solution européenne d’assurance 

paramétrique. 

 

Une innovation unique à destination des filières agroalimentaires 

 

Résolument tourné vers l’innovation, Bessé fait figure de pionnier dans le domaine du 

paramétrique. Les équipes ont ainsi développé en France un produit d’assurance unique à 

destination des acteurs des filières Oléagineuses pour répondre au risque climatique 

croissant auquel est exposé la culture du colza : des étés de plus en plus secs, dégradant 

le potentiel de croissance de cette culture dès les semis. La solution mise au point permet 

de couvrir le risque de levée du colza, elle est destinée notamment aux semenciers ou 

organismes stockeurs.  

 

Inédit sur le marché, ce produit est le seul à permettre de déterminer, en se basant sur 

la mesure de la biomasse, une bonne ou une mauvaise levée des colzas à l’échelle de la 

parcelle.  

 

Cette innovation issue du savoir-faire de Bessé séduit un nombre croissant d’acteurs 

agroalimentaires avec déjà près de 80 000 hectares couverts en France et un premier 

déploiement en Roumanie en 2022. 

 

Un travail commun pour faire émerger une solution d’assurance paramétrique 

européenne  

 

La satisfaction en France et la confirmation de la capacité de la solution à répondre aux 

besoins d’assurance des cultures oléagineuses ouvrent des perspectives de développement 

dans certains pays d’Europe à fort potentiel agricole. 

 

Dans un tel contexte, Bessé a décidé de se rapprocher de GrEco en Europe Centrale et de 

l’Est. Un travail commun de plusieurs mois, de la compréhension des besoins des acteurs 

de ces pays à l’adaptation de la solution aux spécificités locales, a permis de déboucher 

sur la signature d’un partenariat exclusif de distribution qui est d’ores et déjà en phase de 

déploiement auprès des acteurs du secteur. 

 

 

 



À propos de Bessé 

Les hommes et les femmes de Bessé sont des experts du conseil et du courtage en 

assurances auprès des entreprises. Au quotidien, ce sont 500 collaborateurs qui 

s’appuient sur leur capacité d’innovation et sur leur spécialisation pour accompagner 

leurs clients, ETI et Grandes Entreprises, dans la protection de leurs activités et de 

leurs salariés. Depuis plus de 60 ans, avec les mêmes valeurs et la même 

indépendance, Bessé s’est imposé au fil du temps comme l’un des leaders français. 

Régulièrement distinguées pour la qualité de leurs services et de leurs conseils, les 

équipes de Bessé ont pour objectif de construire une relation de confiance durable 

avec leurs clients. Courtier n°1 du baromètre de satisfaction 2023 des Risk Managers 

(Golder & Partners et OMC). Bessé a réalisé en 2022 un chiffre d’affaires de 131 M€.  
Site Internet - Linkedin - Media Center - TV Bessé 

 

« Nous nous réjouissons de la signature de ce partenariat de distribution 

avec GrEco. Comme nous, ils comptent parmi leurs équipes des spécialistes 

du secteur agroalimentaire tout en disposant d’une parfaite connaissance 

de l’assurance agricole et paramétrique. Je suis fier de ce projet commun 

qui a permis de développer une solution d’assurance à l’échelle européenne 

répondant aux nouveaux enjeux de l’industrie agroalimentaire. Ce 

partenariat confirme également la pertinence de la stratégie menée par 

Bessé et nous conforte dans notre volonté de continuer à innover au service 

de nos clients. » indique Jean-Philippe PAGES, Directeur Grands Risques 

chez Bessé. 

 

« La stratégie de GrEco est de se spécialiser dans des industries et des 

solutions spécifiques, telles que l’agroalimentaire. Les besoins particuliers de 

nos clients et le contexte unique de leurs risques et assurances nous ont 

poussé à fournir le meilleur service possible ainsi que des solutions 

personnalisées. Le début de ce partenariat avec Bessé est un pas décisif vers 

le déploiement de ce modèle. Nos deux groups vont tracer ensemble un 

chemin qui correspond aux défis écologiques et à la transition digitale du 

monde agricole, ce qui implique le développement et le déploiement de 

solutions innovantes dans le domaine du conseil sur les risques et 

l’assurance. Nous sommes ravis par ce projet qui débute », dit Maksym 

Shylov, chef des pratiques du groupe pour l’industrie agroalimentaire chez 

GrECo. 
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À propos de GrEco 

Le Groupe GrEco, le plus important courtier en assurance et conseiller auprès des 

grandes entreprises, organisations et autorités en Europe Centrale et de l’Est, 

propose à ses clients des solutions customisées pour gérer leurs risques et leur 

assurance. Créé en 1925, GrEco reste une entreprise indépendante et familiale : la 

famille Neubrand détient 86.67% du capital. Le Groupe, dont le siège se trouve à 

Vienne en Autriche, emploie plus de 1 200 collaborateurs dans 68 agences dans 17 

pays de l’Europe Centrale et de l’Est. En 2022, le Groupe a placé 1 133 millions EUR 

de primes et généré un total chiffre d’affaires consolidé de 132 millions EUR. 
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